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Filière Assurance
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« Notre LABEL FINANCE INNOVATION nous a apporté la reconnaissance 

indispensable dans l'écosystème Insurtech. Crédibilité à la fois auprès de grands 

groupes avec qui nous développons des partenariats en Afrique mais aussi 

visibilité auprès d'autres Fintech qui nous permettent d'améliorer notre solution. 

Baloon est en plein développement et ouvre dans d'autres pays. »

« L'opacité dans l'assurance santé crée de fortes vulnérabilités : 10% des français 

ne sont pas assurés.

QAPE a adressé cette problématique en créant le Comparateur universel (IA) et 

KOVERS, la mutuelle éthique. Le nombre de bénéficiaires de tous profils 

augmente rapidement, par tous canaux B2C, B2B2C, B2B. FINANCE 

INNOVATION a accéléré notre croissance en apportant réseau professionnel et 

lisibilité. »

Bertrand Vialle
Baloon Africa

Julien Mouchet
Qape



L A B E L L I S É S
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Spécialiste de l’assurance santé des expatriés, Eugen a développé une application intégrant 

une fonction recherche de prestataire de soins et une solution de paiement instantané.

Cela permet aux assurés d’Eugen de trouver facilement des soignants et de ne plus avoir à 

avancer les frais de consultation, ni à gérer les factures.

Votre santé à l’étranger 

sans avance de frais.

Projet: Eugen

Filière Assurance
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Vincent DE MEYER
Eugen



L A B E L L I S É S

Filière Assurance

Protéger l’agriculteur pour protéger 

l’agriculture et notre alimentation.

Qui sommes-nous ?

Nous réconcilions les agriculteurs, leurs fournisseurs et leurs clients avec l’assurance en leur 

apportant des solutions techniques et technologiques plus efficaces, plus proches, plus simples.

Une ambition : rendre accessible l’assurance à tous

Nos produits d’assurance innovants sont développés grâce à notre double expertise agricole et 

assurantielle, à partir des retours terrain des professionnels agricoles. Ainsi, ils sont mieux adaptés 

aux besoins et aux attentes des agriculteurs, de leurs fournisseurs et de leurs clients.

En protégeant les agriculteurs, nous protégeons la filière. Notre rôle est donc à la fois économique et 

sociétal : protéger l’agriculteur pour protéger l’agriculture et notre alimentation.

Des valeurs qui nous rassemblent :

Innovation : Une innovation technique et technologique, à travers la personnalisation et la 

digitalisation de nos offres, mais aussi une innovation de modèle économique traduite par une 

diffusion de nos produits avec l’appui des filières agricoles.

Ancrage : Issus de ce milieu, nous justifions d’une connaissance métier et sectorielle forte, ainsi que 

d’un lien organique avec le monde agricole.

Accompagnement : L’accompagnement est notre valeur   maîtresse. Nous sommes convaincus 

qu’une approche d’ultra proximité permet de mieux apporter l’assurance aux agriculteurs.

Une histoire qui fait notre ADN

L’ensemble de nos offres a été construit pour et avec les filières agricoles. Atekka a été créée en 

étroite collaboration avec 40 coopératives agricoles qui nous ont permis de développer des solutions 

adaptées à l’ensemble des acteurs du secteur agricole, que ce soit de grands industriels ou de petits 

agriculteurs.

Projet: Atekka
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Antoine POUPART
Atekka
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L A B E L L I S É S

Filière Assurance

La 1ère application de Legal Care pour 

collaboratrices et collaborateurs.

Pionnier de la digitalisation de l'accès au droit au quotidien (information, conseil, 

accompagnement et représentation), Ekie est le premier service de Legal Care en Europe.

Grâce à son application, Ekie permet aux employeurs de fournir à leurs collaboratrices, 

collaborateurs et leurs familles les outils nécessaires pour gérer toutes les questions 

juridiques, administratives et fiscales qui ponctuent leurs vies quotidiennes et alourdissent 

leur charge mentale au travail.

Ekie est soutenue depuis 2021 par le fonds d’investissement OneRagtime (ORT) et BNP 

Paribas Développement.

Raphaël JABOL
Ekie

Projet: Ekie
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L A B E L L I S É S

Filière Assurance

L’assurance emprunteur

100% Client, 100% Digital, 

100% Personnalisable,

Pour tous les professionnels 

de l’immobilier.

Développement d’un parcours unique et d’outils d’apport d’affaire afin de proposer au 

professionnel un moyen simple de démocratiser et vendre de l’assurance emprunteur à leur 

client et prospect via des outils innovant et full digital.

Edouard SOURISSEAU
iASSURANCE

Projet: Ma Nouvelle Assurance
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L A B E L L I S É S

Filière Assurance

Nous souhaitons devenir une référence 

éthique, changer d’échelle et ainsi 

faire évoluer le marché.

Notre business model : Nous proposons à nos clients une expérience rapide, fluide et 

dématérialisée, avec comme objectif d’offrir le meilleur produit au meilleur prix grâce à une 

lucrativité limitée.

Notre mission : « Lutter contre la précarité des étudiants » Convaincus que les moyens 

financiers des étudiants sont limités, nous souhaitons leur proposer des tarifs d’assurance 

attractifs afin que nos offres s’inscrivent comme des facteurs facilitant leur vie au quotidien                                                                                                     

Notre innovation : StudyAssur est une Insurtech à Impact, full digital et full RSE, inscrite 

depuis peu à la Communauté des Entreprises à Mission.

Nos engagements : Contrairement à d’autres acteurs qui pratiquent le giveback, nous avons 

fait le choix du « give quoi qu’il arrive » via notre programme de l’Euro du Cœur. Nous 

informons également notre communauté des infos pratiques et démarches vertueuses sur 

notre blog « WeActForStudents ».

Notre récompense : StudyAssur (la seule fintech du classement) a été primée comme 

meilleure assurance habitation pour les étudiants par Selectra. Prix Étudiant 2021 : banque, 

assurance auto, habitation, mutuelle (selectra.info)

Notre ambition : Nous souhaitons devenir une référence éthique, changer d’échelle et ainsi 

faire évoluer le marché.

Guy-Matthieu VERWAERDE
G2MS-Consulting - StudyAssur

Projet: StudyAssur
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L A B E L L I S É S

Filière Assurance

L'ingénierie augmentée pour la résolution 

de situations complexes de 

vos systèmes d'information.

Création d’une plateforme multi-langage avec référentiel ad hoc et boîte à outils pour 

décomposer, analyser, modifier et recomposer du logiciel. Premières fonctionnalités : tests 

logiciels et NLP.

Jean-Marc FERMEY
MTB111

Projet: Structur’All X
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L A B E L L I S É S

Filière Assurance

SYNOMEN aide les acteurs de l’assurance 

agricole à construire une meilleure 

résilience face aux risques 

climatiques et financiers.

SYNOMEN aide les acteurs de l’assurance agricole à construire une meilleure résilience face 

aux risques climatiques. Nos services à la pointe de la technologie combinent imagerie 

satellite, intelligence artificielle et modélisation des cultures pour évaluer les pertes 

financières conséquentes d’événements climatiques défavorables sur grandes cultures. Nos 

solutions SaaS évaluent en temps réel les pertes de production sur grandes cultures causées 

par des événements climatiques tels qu’une sécheresse intense, des inondations, ou encore 

des tempêtes….

Le changement climatique est un facteur de risques majeur dans le monde. Le secteur de 

l’assurance agricole doit urgemment s’adapter à ce nouveau contexte pour assurer la 

protection des exploitants agricoles dans le monde et assurer la production alimentaire 

mondiale. Afin de répondre à cet enjeu mondial, nos services sont commercialisés en France 

et à l’international.

Diane FERNANDEZ
SYNOMEN

Projet: SYNOMEN
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L A B E L L I S É S

Filière Assurance

Innovative MGA.

Description projet : Nous concevons, distribuons et gérons des produits d'assurance full 

digital et mobile first, avec un outil propriétaire et une stratégie de distribution B2B2C.

Julien GARCIA
TODAY

Projet: TODAY
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Filière Banque

« Le LABEL du Pôle FINANCE INNOVATION certifie la pertinence de notre 

proposition de valeur et de la crédibilité de notre solution sur un marché de 

l'innovation Fintech en pleine effervescence. En complément des 6 awards 

attribués depuis notre lancement, ce LABEL est également un gage de forte 

visibilité vis à vis des grands acteurs du secteur. »

« Le label Finance Innovation nous a apporté une caution institutionnelle avec 

la validation de notre schéma d'innovation. Cette reconnaissance nous a permis 

de largement communiquer sur la valeur ajoutée de notre produit auprès du 

grand public et de nos clients. Au-delà de l'aspect notoriété, le label nous a permis 

de déclencher des opportunités de business auprès des corporates de l'écosystème 

Finance Innovation. »

« OWI a obtenu le Label Finance Innovation en Juin 2021, pour son projet 

Callbot. Cette labellisation a confirmé la pertinence de notre proposition de 

valeur et a renforcé notre légitimité sur le marché Fintech. Aujourd'hui, nous 

comptons sur le réseau Finance Innovation pour renforcer notre développement 

auprès des grands comptes du secteur banque/assurance. »

Camille Chrétien
CDLK

Damien Patureaux
Lyzi

Clélia Delugeard
OWI.Voicebot

PRÉSIDENT 

DU COMITÉ 

DE SÉLECTION

 Fabien MONSALLIER
Directeur de l'Innovation 

Groupe La Banque Postale

Hélène BERNICOT

� Directrice Générale, 

Crédit Mutuel Arkéa

 PRÉSIDENT

DE LA FILIÈRE

VICE PRÉSIDENT 

DU COMITÉ 

DE SÉLECTION

RESPONSABLE 

FILIÈRE BANQUE

Romain MEGGLE
Head of CB Innovation Lab

Clémence GARNIER
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L A B E L L I S É S

Avec Pledg, des solutions de financement 

sur-mesure au service du commerce.

Pledg est une fintech qui développe des solutions de financements (Buy Now, Pay Later) 

ultra-personnalisables et pensées pour s’ajuster parfaitement aux process d’achat-vente des 

commerçants. 

L’innovation se situe dans la capacité qu’a Pledg de proposer des services de paiement en 

totale marque blanche, quelque soit le modèle économique du commerçant ou son secteur 

d’activité : il peut alors proposer de payer 30 jours après une commande, 2 jours avant un 

départ en vacances, à la livraison, ou encore en 6 fois.

Pledg propose des solutions qui s’appuient sur un moteur d’aide à la décision d’octroi de prêt 

(ou Credit scoring) qui permet d’évaluer de façon simultanée la solvabilité des 

consommateurs finaux. Le processus d’évaluation est automatisé, ce qui aide à réduire le 

risque de défaut de paiement, tout en augmentant le taux d’acceptation et la valeur par 

client.

Grâce à l’infrastructure technologique de Pledg, le commerçant reçoit le montant total des 

achats réalisés directement à la commande. Le consommateur, quant à lui, règle ses 

échéances selon les modalités de financement définies. 

Ces solutions permettent ainsi d’offrir des parcours de paiement simples et à forte valeur 

ajoutée, et apportent une vraie réponse aux problématiques d’efficacité opérationnelle en e-

commerce comme en points de vente.

Adrien BONHOMME
Pledg

Projet: Pledg

Filière Banque
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L A B E L L I S É S

Filière Banque

ID360 propose de bénéficier de toutes 

les modalités d’identification 

en une seule intégration.

ID360 est une plateforme de vérification d’identité à distance. Ce point d’entrée unique 

agrège toutes les modalités d’identification électronique disponibles pour un usager, que 

celles-ci soient conçues par Docaposte (Identité Numérique La Poste, PVID Docaposte, 

parcours 100% automatiques) ou non (France Connect, France Connect+, Pro Santé Connect). 

Ensuite, il les orchestre de manière à proposer à l’usager le type d’identification le plus 

pertinent, du point de vue de la contrainte réglementaire, de la praticité et de la sécurité, 

selon l’utilisation qu’il veut en avoir. Enfin, ID360 possède une console d’administration qui 

donne une grande largeur dans son paramétrage, afin de placer l’usager au centre. 

Richard LAMY
Docaposte

Projet: ID360
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L A B E L L I S É S

Filière Banque

L’authentification par 

l’identité officielle.

Sara SEBTI
Share ID

Projet: Share ID

ShareID propose une solution d'authentification forte par l'identité officielle. Nous 

permettons aux entreprises de vérifier en temps réel l'identité de leurs clients comme s'ils 

représentaient à chaque fois leur pièce d'identité mais sans avoir à le refaire.

Notre solution est une combinaison de 4 briques technologiques de pointe : 

Une intelligence artificielle pour authentifier des documents d’identité. Elle atteint 

aujourd’hui un niveau de précision de 99,9% sur plus de 120 Pays grâce à notre partenariat 

avec la Gendarmerie Nationale 

Des algorithmes propriétaires de détection du vivant

Une technologie brevetée permettant l’émission d’une identité digitale et la garantie de 

son immuabilité dans le temps 

Un chiffrement biométrique en chaîne, breveté, permettant de sécuriser cette identité 

digitale et surtout de ne jamais stocker de données personnelles. 

16
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 Jean-Louis BANCEL
Président 

Crédit Coopératif

PRÉSIDENT 

DE LA FILIÈRE

Jean-Guillaume DE MANEVILLE
Global Markets Sales & Structuring, 

Financial Sponsors & Fintechs, 

Natixis CIB

PRÉSIDENT 

DU COMITÉ 

DE SÉLECTION

Lucile ANIKSZTEJN

RESPONSABLE 

FILIÈRE FINANCE 

DURABLE ET SOLIDAIRE

« Le label France Innovation nous a permis de gagner en crédibilité auprès 

de nos clients, prospects, partenaires et investisseurs. Nous avons lancé 

notre produit au grand public en septembre 2021, il est donc indispensable 

de rassurer nos clients sur la rigueur et la solidité de notre société, et ce label 

contribue à asseoir notre légitimité. »
Joseph Choueifaty

Goodvest

« La simplification du bilan carbone par l'analyse de données fiables est 

une réponse à la transition environnementale des organisations. Budget 

Our Planet a obtenu le label Finance Innovation, gage d'une crédibilité 

auprès de l'écosystème FINTECH & ENVIRONNEMENT. Le pôle de 

compétitivité nous offre l'opportunité de gagner en visibilité et de 

rencontrer des professionnels à la recherche de solutions concrètes. »

Magali Mattelon
Previo Capital
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Durable et Solidaire
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Valuecometrics est une entreprise de services financiers engagée pour un meilleur usage de 

l'intelligence collective et des technologies de l'information dans les stratégies 

environnementales, sociales et de gouvernance. 

Nous développons un outil SaaS innovant pour fournir aux investisseurs une analyse 

quantitative indépendante de la perception d'une entreprise par le marché d’un point de vue 

ESG. Nous collectons les scores ESG des différents investisseurs sur le marché de façon à 

capturer la disparité des biais stratégiques.

Nos analyses permettent aux professionnels de la finance de :

Comparer leurs modèles et politiques ESG à leurs concurrents,

Améliorer leur gestion du risque extra-financier,

Préciser leur positionnement ESG sur le marché.

Nous fournissons aussi des analyses aux entreprises pour leur permettre de constater de 

manière objective comment le marché les perçoit et d’améliorer leur stratégie RSE.

Enfin, ces données sont mises à disposition d’organismes de recherche pour travailler sur 

l’élaboration de modèles de valorisation des entreprises prenant explicitement en compte 

des facteurs ESG et de transition.

Mariem MHADHBI
ValueCoMetrics

L A B E L L I S É S

Filière Finance 
Durable et Solidaire

ValueCoMetrics est une entreprise à mission 

qui vise l’intégration explicite des critères 

environnementaux, sociaux et humains dans 

les performances des entreprises 

et les valorisations de marché.

Projet: ValueCoMetrics
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EthiFinance, l’agence européenne 

de la double matérialité.

Faire émerger un leader européen du conseil et de la notation financière et extra financière 

d’ici à 2025.

Rémy ESTRAN
EthiFinance

Projet: EthiFinance

L A B E L L I S É S

Filière Finance 
Durable et Solidaire
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Filière Finance 
Durable et Solidaire

Leasétic est spécialisé dans le financement 

éthique et responsable de projets IT 

tout en maîtrisant votre impact 

environnemental.

Leasétic englobe deux mondes dans lesquels nous évoluons : la finance et l'éco-

responsabilité. Notre objectif est d'être partenaire de confiance pour toutes les entreprises 

désireuses de relever les défis du 21ème siècle.

Leasétic apporte des solutions responsables et éthique à toutes les entreprises qui ont besoin 

de financer leurs projets en maîtrisant leur impact environnemental. Notre expertise, nos 

méthodes et nos outils nous permettent d'offrir des services sûr-mesure à chacun de nos 

clients.

Emmanuel ROUSSEAU
Leasétic

Projet: Leasétic
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L A B E L L I S É S

Filière Finance 
Durable et Solidaire

Papisy, la retraite par abonnement, 

nouvelle génération.

Papisy révolutionne l’épargne retraite en la rendant éthique, compréhensible et digitale. 

L’épargnant choisit ses investissements : Eau, Environnement et/ou Energie. Il devient acteur 

de la transition écologique, en préparant sa retraite.

Thomas GIVRY
Papisy

Projet: Papisy
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L A B E L L I S É S

Filière Finance 
Durable et Solidaire

Développer une plateforme multi-indicateurs 

d’analyse de l’impact environnemental 

des portefeuilles d’actifs financiers.

Afin de répondre aux différents besoins et objectifs des institutions Française et 

Européennes, Iceberg Data LAB (« IDL ») fournit une gamme d’indicateurs environnementaux 

couvrant

l’ensemble des thématiques de la finance durable sur tout les classes d’actifs. Ces solutions 

robustes et transparentes sont développées et adaptées à leurs besoins de gérer et de rendre 

compte de leur impact sur le climat et la biodiversité en conformité aux références 

européennes et internationales (Article 29 de la loi Energie-Climat, reporting SFDR, etc.). Dès 

sa création, IDL a souhaité s’appuyer et capitaliser sur des techniques IT de pointe pour 

modéliser les données détaillées d’impact environnemental des entreprises sur de larges 

univers d’émetteurs et des classes d’actifs diversifiées. Notre modèle propriétaire, 

Wunderpus, modélise l’impact environnemental de plus de 2,000 produits et services et ce 

tout le long de la chaîne de valeurs (scope 3). A ce modèle de calcul est associé un outil de 

collecte de la données structurée (financière) et non structurée (données opérationnelles, 

localisation d’entreprises) utilisant des techniques de Big Data et diverses collectes de 

données en masse. Wunderpus traite des milliards de points de données pour modéliser les 

différentes métriques fournies par IDL, avec à chaque étape des points de contrôles de la 

donnée. Ces métriques, une fois validées par l’équipe de Recherche d’IDL sont rendues 

accessibles aux clients d’IDL sur une plateforme dédiée, où ils peuvent récupérer les points de 

données, calculer l’empreinte agrégée d’un portefeuille, accéder aux documents 

méthodologiques et contacter les équipes Recherche.

Matthieu MAURIN
Iceberg Data Lab

Projet: Iceberg Data Lab
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Filière Gestion d'Actifs

Raphaël SOBOTKA
Responsable Gestions 

Diversifiées AMUNDI

VICE-PRÉSIDENT 

DU COMITÉ 

DE SÉLECTION

Vincent 

Lapadu-HARGUES

RESPONSABLE 

FILIÈRE GESTION 

D'ACTIFS

Jean-Pierre GRIMAUD
Directeur général OFI 

Asset Management

PRÉSIDENT 

DE LA FILIÈRE

Didier BOUCHARD 
Conseil en Stratégies 

et Organisation, Asset 

management & Banque privée

Copernic Conseil

PRÉSIDENT 

DU COMITÉ 

DE SÉLECTION

« La labellisation Finance Innovation a contribué à conforter notre 

crédibilité et visibilité au sein de l'éco-système crypto. Cette labellisation 

nous a permis de bénéficier d'un accompagnement renforcé du Pôle 

Fintech, particulièrement actif. Les différents événements organisés par les 

équipes ont facilité de nombreuses mises en relation avec de nouveaux 

prospects et partenaires commerciaux. »

Sylvie Chevillon
HedgeGuard Financial Software 

« JUMP Technology est membre du Pôle depuis 10 ans. Notre plateforme de 

gestion d'actifs a été labellisée pour la 4ème  fois en 2021 ! Ces 

labellisations, ainsi que les nombreux événements du Pôle Finance 

Innovation, ont donné de la visibilité sur la richesse de notre offre auprès de 

nos cibles : sociétés de gestion, banques privées, family offices, 

institutionnels, assureurs, mutuelles, caisses de retraite, etc. »

Alexandre Candaele

Jump Informatique
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L A B E L L I S É S

1ère MANCO (management company) 

en France. Société de gestion d’un 

nouveau type :  Société de gestion 

de moyen 

André MAYENS
Manco.paris

Projet: Manco.paris

Filière Gestion d'Actifs

En créant la première ManCo régulée française, MANCO.PARIS apporte une solution 

différenciante et indépendante, répondant aux attentes de l’industrie de la gestion d’actifs 

française et vise à renforcer sa compétitivité internationale.

La mutualisation des ressources est au cœur du projet.

Au sein de la gestion d’actifs, MANCO.PARIS apporte une expertise Métier, une organisation 

et des moyens adaptés aux nouveaux enjeux du marché. 

Sociétés de gestion existantes ayant la volonté d’optimiser leurs process et alléger leurs 

structures de coûts dans un écosystème mutualisé.

Investisseurs institutionnels souhaitant confier la gestion financière de leurs actifs à des 

gérants sélectionnés, nationaux et internationaux tout en centralisant la gestion des 

risques et le reporting les concernant.

Nouveaux projets, nouveaux marchés : acteurs, recherchant un accompagnement pour le 

lancement d’un fonds d’investissement, la création, l’incubation d’une société de gestion, le 

marketing et le développement commercial.
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L A B E L L I S É S

Filière Gestion d'Actifs

Collectez, agrégez et automatisez vos rapports sur 

les données extra financière de vos investissements 

alternatifs. Adoptez la méthodologie de notation 

DOMOS ESG Q® ou adaptez la vôtre, pour piloter 

les risques et opportunités de votre portefeuille 

en terme de finance durable. 

DOMOS ESG Q® permet d’automatiser l’analyse ESG et d’impact de portefeuilles de fonds 

alternatifs investis en capital investissement, dette privée, immobilier, infrastructure ou fonds 

de fonds alternatifs via la combinaison d’une technologie et d’une méthodologie de 

récupération de données, de notation et de reporting.on, l’incubation d’une société de 

gestion, le marketing et le développement commercial.

Benoït MOULIN
Domos FS

Projet: ESG-Q 
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« Le Pôle FINANCE INNOVATION c'est une équipe au top, dynamique, 

proactive et toujours disponible. En plus, grâce aux services proposés 

(communication, recrutement, réductions, ...) et aux évènements, nous 

avons pu augmenter notre notoriété et nous développer sans nous sentir 

isolés. » 

« Le LABEL nous donne une identité et une visibilité dans le monde des 

Fintech. Nous sommes aujourd'hui reconnus comme un acteur innovant du 

marché et pouvons communiquer plus simplement en nous appuyant sur la 

notoriété du Pôle. Participer aux évènements nous a permis de rencontrer 

d'autres acteurs du marché avec qui nous avons pu créer des liens et des 

partenariats. Nous sommes encore aujourd'hui en phase de développement 

en termes de communication et de visibilité et notoriété auprès de nos cibles 

et prospects. » 

Pascal Lemetayer
Evaltonbiz

Amandine HACOUT
myVPM

Filière Gestion et Finance 
d’entreprise

Laurent CHEYNET 
Associé Monte Cristo 

Consulting Group

PRÉSIDENT 

DU COMITÉ 

DE SÉLECTION

Alexandre SILLAM

� RESPONSABLE FILIÈRE 

GESTION ET FINANCE 

D'ENTREPRISE

Gerald KARSENTI 
Président de SAP France

PRÉSIDENT 

DE LA FILIÈRE
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L A B E L L I S É S

Développement et Accélération d’une 

solution de prise de rendez-vous 

intelligente et prédictive. 

La solution de smart scheduling Calizy a pour ambition de révolutionner l’accès aux services 

des entreprises grâce à l’optimisation de la disponibilité. 

Nous pensons que tout point de contact avec un client ou un prospect est une opportunité 

d’engagement commercial ou relationnel à transformer grâce à la prise de rendez-vous. 

La prise de rendez-vous se fait en multi-canal et en temps réel grâce à un algorithme qui 

intègre les règles métiers de chaque activité : sédentaire, itinérante, externe ou interne. 

Pas de changement d’outils de calendriers ou de CRM : Calizy s’interface avec les outils 

habituels de vos équipes. 

L’analyse des données de rendez-vous permet d’identifier les meilleurs parcours clients, 

d’optimiser la gestion des réseaux et de prévoir l’activité à venir. 

Nos clients augmentent ainsi leur transformation commerciale, leur productivité et leur 

satisfaction client à court et à moyen terme.

Emma BERGER
Calizy 
(groupe Coorganiz Genius) 

Projet: Calizy 

Gestion et Finance 
d’entreprise
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Gestion et Finance 
d’entreprise

Plateforme de Data-as-a-Service, CorpInsights 

propose une base de données d’entreprises 

enrichies d’informations extra financières, 

notamment autour d’une meilleure 

connaissance des expertises et savoir-faire.

François-Xavier BOIS
Kernix

Projet: CorpInsights

Un grand nombre de traitements nécessitent la connaissance précise de l’activité réelle des 

entreprises :

identification de sociétés dans un secteur donné ou disposant d’une expertise particulière ;

classification de sociétés par rapport à une catégorisation spécifique ;

scoring en fonction de domaines d’activités ;

enrichissement de base de données.

Pendant des années les acteurs du secteur Banque/Finance/Assurance se sont reposés sur la 

codification NAF pour mettre en oeuvre ces traitements. Comme nous ne le verrons dans la 

partie suivante, cette codification souffre cependant d’un grand nombre de faiblesses.

CorpInsights est une plateforme de Data-as-a-Service associant à plus de 500K entreprises 

françaises un profil précis concernant leurs activités et spécificités “digitales”.

CorpInsights met à disposition sa base de données de deux manières : 

via une interface en ligne qui permet de réaliser des requêtes précises et d’exporter des 

listes d’entreprises ;

via des flux sur-mesure qui sont mis à disposition des clients.
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L A B E L L I S É S

Gestion et Finance 
d’entreprise

Finzr simplifie et digitalise le financement 

de la mobilité et de l'équipement pour 

les banques, leurs réseaux de distribution 

et leurs clients.

Fabrice GRILLET
Finzr

Projet: Finzr

Finzr Broker : distribution de financement affectés et d’assurances accessoires pour les 

secteurs de la mobilité et de l’équipement

Finzr SAAS : édition de logiciels spécialisés dans le financement affecté pour les secteurs de la 

mobilité et de l’équipement à destination des établissements de crédit
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Filière Immobilier

Laurent FLECHET
Directeur général délégué, 

en charge de l’activité 

immobilière, 

Groupe Primonial

Joëlle CHAUVIN
 DG Joëlle 

Chauvin Consultant

Pierre SCHOEFFLER 
Conseiller du Président -

 La Française 

et Senior Advisor IEIF

José BAEZ

PRÉSIDENT 

DE LA FILIÈRE

PRÉSIDENTE 

DU COMITÉ 

DE SÉLECTION

VICE-PRÉSIDENT 

DU COMITÉ 

DE SÉLECTION

RESPONSABLE 

FILIÈRE 

IMMOBILIER
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« Le LABEL a permis de renforcer la crédibilité de Previo, solution 

innovante et responsable du financement du « bien vieillir ». Grâce à un 

accompagnement « sur-mesure » et aux évènements organisés par 

FINANCE INNOVATION, nous avons pu initier des relations de 

confiance avec des grands comptes, et des investisseurs.  »

« La labellisation FINANCE INNOVATION nous a apporté un véritable 

coup de projecteur. Il s'agit d'un gage de qualité reconnu pour nos 

partenaires qui renforce notre légitimité comme nouvel acteur Fintech. 

L'équipe du LABEL nous accompagne pour développer notre offre de 

services et les partenariats. »

"Finance Innovation est un accompagnement pointu au-delà du label. Il 

permet d’être mis en avant dans l’écosystème financier et de participer à 

des évènements de qualité. C’est un accompagnement sur le long terme qui 

fait la différence."

Emmanuelle Guthmann
Previo

Gaëlle Aubrée
MonEmprunt.com

Anne-Sophie Thomas
Gestia Solidaire



L A B E L L I S É S

Filière Immobilier

La plateforme du financement 

nouvelle génération.

« Les courtiers sont assis sur une mine d’or » 

Notre objectif sera d’apporter de la valeur à cette évidence en permettant à tous nos courtiers 

abonnés d’extraire et d’exploiter l’or en question !

Remettre toute cette data au service d’un courtier dont la profession tend à se diversifier, c’est 

tout l’objectif pour « Actelo Data Lab ».

Le modèle économique des courtiers a changé ces derniers mois : les banques ont revu les 

conventions qui les liaient aux courtiers et le mode de rémunération est beaucoup moins 

avantageux. Dans ce contexte, le courtier a dû se réinventer et trouver d’autres sources de 

revenus.

C’est un tournant pour cet écosystème que nous avions anticipé chez Actelo.

Le courtier d’hier négociait des prêts immobiliers.

Aujourd’hui il fait très souvent des prêts aux professionnels, de l’assurance et parfois de 

l’immobilier.

Demain il se tournera facilement vers la gestion de patrimoine et bien plus loin encore…

Certains géants de la profession proposent des contrats d’énergies (gaz) et certaines banques 

vendent des alarmes et des téléphones portables.

Pourquoi alors le courtier de demain, qui a gagné la confiance de son client dans la négociation 

de l’achat le plus important de sa vie, et qui, au travers de celle-ci a récupéré les documents les 

plus personnels pour son client, ne deviendrait-il pas un partenaire dans la négociation de 

services connexes ou transverses à celui du financement ?

Actelo Data Lab sera l’outil qui mettra les moyens à la hauteur des ambitions de ce marché en 

devenir.

Pierre-Jean SOUVIRON
ACTELO

Projet: ACTELO DATA LAB
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L A B E L L I S É S

Filière Immobilier

Brik entend être le premier acteur à rendre 

liquide et accessible le marché 

de l’immobilier d’investissement.

Brik est une plateforme unique et 100% intégrée, permettant d’acheter, piloter et de 

développer ses investissements immobiliers, et ce de manière digitalisée. 

Acheter et vendre au meilleur prix, au meilleur moment, avec 2 fois moins de frais.

Piloter : automatiser la gestion de son bien de façon fluide et transparente, pour un gain de 

temps exceptionnel.

Développer : avoir accès à la plus grosse base d’information du marché, appuyée d’un niveau 

de conseil inédit, gratuitement.

Brik permet aussi d’investir dans l’immobilier locatif dès 100 euros grâce au financement 

participatif.

Brik entend être le premier acteur à rendre liquide et accessible le marché de l’immobilier 

d’investissement.

Richard WINCKELS
Brik

Projet: Brik
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L A B E L L I S É S

Filière Immobilier

Nous adaptons nos algorithmes d'évaluation 

santé-environnement et nos livrables 

aux besoins des aménageurs 

et assets managers.

Reveleo propose une évaluation des qualités santé environnement des biens immobiliers et 

des territoires (quartier et commune). Pour les assets managers immobiliers, les 

professionnels de l’aménagement et les collectivités territoriales compatibles avec les 

objectifs ESG des gestionnaires, elle se décline sous la formes d’analyses sur mesure 

composées de cartographies et de rapports techniques.

Pierre BAUX
Reveleo

Projet: Reveleo
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L A B E L L I S É S

Filière Immobilier

Olarchy est une plateforme digitale dédiées 

aux asset managers pour la gestion de 

leurs commercialisations locatives.

Olarchy est une plateforme digitale dédiées aux asset managers pour la gestion de leurs 

commercialisations locatives

.

Cet outil collaboratif permet de structurer, centraliser et piloter l'ensemble des actions 

nécessaires à la commercialisation d'une opération, depuis le pitch des brokers jusqu'à la 

signature du bail en passant par la gestion des mandats, les rapports de commercialisation, le 

suivi des prospects, les dénonces de visites, la mise à disposition de documents …

La plateforme donne par ailleurs un accès privilégier aux données immobilières aidant au 

pilotage d’une commercialisation (offres et transaction sur des immeubles concurrents).

Cyrille BERTHET
Olarchy 

Projet: Olarchy 
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